
Das Konzept für heiße 

Erträge:

„Coffee to go“ – von der 

Selbstbedienungs-Ma-

schine bis zum kom-

fortablen, hochentwickel-

ten Kaffeeautomaten, der 

jede Kaffee-Spezialität 

schnell zaubert – das 

Zubehör und die 

attraktiven Verkaufs-

förderungsmittel gibt es 

auch. Der hohe Bekannt-

heitsgrad von Tchibo 

garantiert Ihren Erfolg.

Die Leistungen dieser 

Pakete enthalten:

Bereitstellung von Im-

pulseistruhen.

•Bereitstellung von Back-

öfen und Frostertruhen.

•Bereitstellung von Ver-

kaufsförderungsmitteln.

•24 Stunden-Lieferservice 

durch moderne Tiefkühl-

logistik.

•Lückenlose Kühlkette 

nach den HACCP-

Richtlinien.

•Vorstellung von Laden-

baukonzepten rund um´s

Backbistro.
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WIE WIR IHNEN ZU MEHR KUNDEN 

VERHELFEN, INTERESSIERT SIE DAS?
Noch ist es früh genug, 

die Weichen für dieses 

Jahr erfolgreich zu stel-

len. Aus den Gesprächen 

mit Ihnen, unseren 

Partnern, wissen wir, 

dass der Erfolg Ihrer 

Tankstelle nicht nur im 

Kraftstoffbereich liegt, 

sondern auch ganz 

besonders im Shop-

geschäft.

Gemeinsam mit unseren 

Vorlieferanten suchen wir 

immer wieder nach 

interessanten Lösungen, 

die Ihnen neue Kunden 

und zusätzliche Erträge 

bringen sollen. Wichtig ist 

dabei, dass diese 

Konzepte bereits praxis-

erprobt sind und Sie nicht 

als Versuchskaninchen 

missbraucht werden.

Passend zum Start in das 

Frühjahr und den Som-

mer haben wir uns zwei 

Aktionen von Lekkerland

- Tobaccoland zusam-

menstellen lassen. Diese 

Aktionen decken in 

verschiedenen Ausbau-

stufen die kleine Tank-

stelle bis zum Benzin-

bahnhof ab. Gemeinsam

mit Ihnen werden wir in 

den nächsten Wochen 

besprechen, welche 

Chancen sich für Sie mit 

diesen Aktionen  ergeben. 

Wir sind sicher, das 

Gespräch wird für beide 

Seiten interessant.

Wir stellen Ihnen heute 

zwei Konzepte vor, die 

Ihnen mehr Umsatz und 

Ertrag bringen können!

Das Konzept für eiskalte 

Erfolgserlebnisse:

Die Top- Artikel der 

Marktführer konzentriert 

aus einer Truhe.

•Diesen Markenmix kann 

Ihnen kein anderer 

Lieferant bieten, Umsatz-

steigerungen von 15 – 25 

% sind realisierbar.

Das Konzept für 

ofenfrische Backwaren:

•Das Konzept schafft At-

mosphäre wie „frisch vom 

Bäcker“ und erhöht die 

Attraktivität ihres Shops.
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